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O golfe, um dos esportes mais elitistas do
mundo, ja sofre com a crise. Nos Estados Unidos,
ha uma extensa lista de circuitos a venda
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~ _ de 60, quando Pete Dye espe—
i cialista em construir campos
de golfe, chamou o premiado jogador
Jack Nicklaus para fazer um campo,
na Carolina do Sul, nos Estados
Unidos, o setor passou por uma revo-
luggio. B que foi a partir dai que o
golfe deixou de ser apenas um espor-
te elitista para se tornar uma inds-

tria lucrativa capaz de atrair endi-
nheirados dispostos a pagar fortunas
para ter greens perfeitos em paisa-
gens exuberantes. Ostentar um
campo de golfe particular era sinoni-
mo de valorizacfio — algumas proprie-
dades alcancavam um indice de até
40%. Isto até o inicio da crise econd-
mica. Assim como o restante do setor
imobilidrio, 0 mercado de campos de
golfe passou a sofrer com a escassez
de crédito. Resultado: os donos des-

NOME: Country Club of the North
ONDE FICA: Beavercreek, Ohio (EUA)
TAMANHO: 7.7 milhdo de m

CAMPO: 8 buracos

PRECO: [/S$ 4,5 milhoes

sas propriedades estéio vendendo em
uma liquidacgio. Grandes imobilidrias
americanas como a Corcoran e a
CBRE, por exemplo, estéo sendo
contratadas para encontrar compra-
dores. “Um campo de golfe é um
negdéeio lucrativo e atrai novos joga-
dores”, defende Jeff Woolson, gerente
de vendas da CBRE. O problema é
que, depois da crise, as pessoas para-
ram de frequentar clubes exclusivos
para economizar. “Hoje é possivel
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NOME: Tiree Ponds Golf Course 4 _
ONDE FICA: Hamptons, Nova York (EUA) .
TAMANHO: 22 il m°

AP Dinheiro

CAMPO: 18 buracos
PRECO: [/S$ (8 milhoes

encontrar ofertas de até US$ 500 mil
por campos que custavam cerca de
US$ 1 milhdo”, diz Woolson.

Dentre as ofertas da imobiliaria
estao o clube Yellowstone, um resort
de golfe e esqui localizado no Estado
de Montana. Destino de milionarios
como Bill Gates e Donald Trump, o
clube encontra-se em dificuldades
financeiras desde que a situacdo
econdmica do pais mudou. As ofer-
tas pelo resort comecam em US$
100 milhdes, mas, até agora, nin-
guém se arriscou a fazer a compra.
A CBRE teve mais sorte em proprie-
dades menores. Apés um longo perfo-
do, conseguiu vender um condominio
na cidade de Beavercreek, em Ohio,
batizado de Country Club of the
North, por US$ 4,5 milhdes, e um
outro campo, de 27 buracos, localizado
em Jamul, na Califérnia, desenhado
pelo ex-golfista Gary Player, por US$
12,75 milhdes. “Os pregos do mercado
em geral estdo mais baixos. Mas, sem
financiamento, 0 mercado est4 bem

DESENVOLVIMENTO ACELERADO: 1.0 Brasil, o Damha Golf Club comemora a
venda de 300 terrenos em trés meses e comeca o CORSIruir seu segundo campo

devagar”, aponta Woolson. Além
disso, ter um campo de golfe exige um
alto custo de manutencio, o que pode
afastar alguns compradores. Gastos
com irrigacdo, conservagdo do design,
fertilizantes e outros custos podem
chegar a mais de USS$ 2 milhées por
ano, dependendo das dimensées do
terreno. Por esta razio é que a ameri-
cana Susan Breitenbach, vice-presi-
dente da corretora Corcoran, nio se
arrisca a fazer uma estimativa de

quando conseguird vender o Three
Ponds Golf Course, localizado nos
Hamptons, um balnedrio de luxo pré-
ximo 4 Nova York. A venda por US$
68 milhdes, a propriedade de 242 mil
metros quadrados conta com um
campo de golfe, 14 jardins e trés
lagos. “Estamos vendendo com um
desconto de US$ 8 milhdes, mas nio
creio que encontraremos compradores
a curto prazo”, diz Susan Breitenbach,
Enquanto os Estados Unidos

DINHEIRO/606-20/05/2009

81



sofrem com os efeitos da crise, o mer-
cado brasileiro encontra-se em um
bom momento. "Estamos acelerando
todos os nossos empreendimentos”,
diz Carlos Gonzalez, presidente do
Dambha Golf Club, um residencial loca-
lizado em Séo Carlos, interior de Sao
Paulo. Inaugurado hé menos de trés
anos, o Dahma estd coneluindo a cons-
trucdo de um segundo campo, de pro-
porgdes menores, em um investimen-
to de R$ 1,5 milhdo. Mais: os 500 ter-
renos disponiveis foram vendidos em
apenas trés meses. “Até o final do
ano, pretendemos abrir mais um lote
para vendas”, diz Gonzalez. As taca-
das no mercado brasileiro ndo param
por ai. A NGA Golf, especializada em
construir e reformar campos, também

NOME: Sicele Canyon Golf Club
ONDE FICA: Jamul, California (EUA)
TAMANHO: 2.9 milhoes de m~

CAMPO: 27 buracos

PRECO: [/S$ 12,7 milhoes

comemora o aumento da procura por
empreendimentos envolvendo o
esporte da bolinha branca.
Atualmente, a empresa estd envolvi-
da em seis projetos de campos ligados
a condominios, entre eles o primeiro
campo de golfe da Paraiba. “A presen-
¢a de um campo de golfe triplica a
valorizaco de um condominio”, expli-
ca Sebastifio Neres, proprietério da
NGA Golf. O Brasil conta hoje com
110 campos, contra 25 mil nos Estados
Unidos. Estima-se que para campo
novo construido aparecam 200 novos
golfistas. “Enquanto nos Estados
Unidos o golfe j4 é muito popular, no
Brasil ha muito espaco para crescer”,
aposta Jodo Crestana, presidente do
Secovi, o sindicato das imobilidrias. El

GREEN PARTICULAR
O que € preciso e quanto custa para construir um campo
100 mil metros quadrados é o minimo. Ja um campo oficial, de

AREA § 18 buracos, exige de 600 mil a 700 mil metros quadrados
INVESTIMENTO : R$ 5 milhdes a R$ 10 milhdes
TEMPODE
GONSTRUGEO i 18 meses a 22 meses
|
CUSTOS DE i : : A ENGENHARIA DAS TACADAS: ¢« N(GA
= R$ 90 mil a R$ 120 mil g il
MANUTENGCAO | s el $ L Golf, empresa de Sebastido Neves,

Fonte: NGA Golf estd construindo seis 10008 campos
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